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فصل اول       
(مطالعه و تحقیق)         

	
مقدمه:
از آنجایی که بسته بندی از ابزارهای مهم در بعد ملی و بین المللی  است ،لذا نقش کلیدی خود را دارد.
افزایش،کاهش موجودی انبار به حداکثر رساندن سود بنگاه های تولیدی نشان داده است بنگاه های اقتصادی برای تقویت قدرت رقابت خود در بازارهای داخلی و خارجی ،سالهاست که به موضوع بسته بندی توجه دارند و از طراحی،گرافیک،رنگها و به کار بردن بسته بندی مناسب برای افزایش سهم بازار خود در مقایسه با رقبا بهره میگیرند.
یک بسته بندی مناسب قادر است به عنوان یک فروشنده خاموش نقش خود را ایفا کند.با توجه به آن که بسته بندی فقط در قلمرو تولید قرار ندارند،بلکه در حیطه امور بازاریابی نیز قرار میگیرد تصمیم گیری در مورد وظیفه بسته بندی از نظر ایجاد رابطه با مشتری القاء نیاز و ترغیب مشتری به خرید در زمره وظایف مدیران بازاریابی است و تصمیم مشترک آن ها با مدیران تولید میتواند در اتخاذ روش مناسب و جذاب بسته بندی و بازاریابی موثر واقع شود.
تحقیقات و پژوهشهای شرکت های بزرگ در زمینه بازاریابی و راه های پیشبرد فروش نشان میدهد که بسته بندی بیشترین اثر را در جذب مشتری و روش فروش در بازارهای داخلی و خارجی دارد.
بسته بندی خوب برای یک کالای جدید مستلزم تصمیم گیری در موارد زیادی است.اولین کار در جهت انجام این مهم ایجاد یک تصور از بسته بندی است.
منظور از تصور بسته بندی این است که ببینیم  درباره سایر عناصر بسته بندی، نظیر اندازه،شکل،مواد اولیه در آن رنگ و محل تجاری دومین کاری است که باید انجام شود.این عناصر برای حمایت از جایگاه و خط مشی بازاریابی کالا باید با یکدیگر به نحو مناسبی تلفیق شوند.بسته بندی همچنین باید با تبلیغات ،قیمت و توزیع کالا نیز سازگاری کامل داشته باشد.
منبع تحقیق:سایت ایران داک
تاریخچه:
تاریخچه بسته بندی در کشور ایران:کشور ایران به لحاظ موقعیت استراتژیکی که در منطقه دارد از دیر باز سابقه مراودات تجاری داشته و کالا ها و محصولات خود را بصورت کاروانهای حاوی پارچه،ادویه،مصنوعات دستی  به دیگر ممالک ارسال نموده است و بسته بندی این نوع کالا ها نوعی از  بسته بندی های کیسه ای همانند گونی،چوبی،مانند صندوق های مکعب مستطیل که برای مسیرهای طولانی مناسب بوده تشکیل شده است.
صنعت بسته بندی در ایران کمتر از نیم قرن سابقه دارد در حالی که در اروپا این صنعت دو قرن پیش راه اندازی شده و امروزه درآمدهای قابل توجهی را برای تولید کنندگان کالاهای صنعتی و کشاورزی تامین میکند.
صنعت بسته بندی در ایران با ساخت قوطی فلزی توسط شخصی به نام درخشان در سال 1309 هجری شمسی آغاز و تاریخچه بسته بندی مواد غذایی را نیز با همین تاریخ مقارن می دانیم و همچنین اولین کارخانه کاغذ سازی در سال 1328 در کهریزک احداث شد که کاغذهای باطله را برای تولید کاغذ و مقوا استفاده مینمایند بعد از آن تعدادی واحد تولیدی دیگر در سایر نقاط ایران به وجود آمد.
اساس صنعت کاغذ سازی در کشور براساس تولید خمیر و کاغذ شکل گرفت و سپس روز به روز کامل تر گردید.
در سال 1330 اولین قوطی فلزی جهت بسته بندی روغن نباتی جامد به وسیله دستگاه های مدرن ساخته شد و در سال 1344 سیستم لاک زنی اتوماتیک در ایران نصب و مورد بهره برداری قرار گرفت.
در حال حاضر صنایع داخلی قادر به ساخت لایه بیرونی کارتن ،کاغذهای مورد استفاده در جعبه و کاغذهای حفاظت شده،لایه های پلیمری برای محصولات پاستوریزه و استرلیزه می باشد.
اولین کارخانه مدرن ایران در سال 1349 در هفت تپه خوزستان برای تولید کاغذهای تحریر با استفاده از تفاله نیشکر احداث شد.
متعاقب آن کارخانه چوب و کاغذ ایران با استفاده از خمیرهای وارداتی داخلی، کاغذهای کرافت و بسته بندی را تولید نمود
در زمان حاضر به نظر می رسد طراحی بسته بندی باید زیر گروه طراحی محصول باشد به گونه ای که به طراحی بسته بندی به عنوان جزئی از کمپین عملیات طراحی محصول نگریسته شده و همپای آن شروع شود و انجام یابد.
یکی از مولفه های مهم و تعیین کننده در پیشرفت کشور های توسعه یافته جهان و توفیق آنها در افزایش روز افزون تولیدات و تصاحب بازارهای جهانی،بسته بندی استاندارد و ارائه تولیدات در پوشش بسیار زیبا و مفید است 
منبع:سایت ایران داک













محل الگو:
محل الگوی من مجتمع چاپ المهدی ،واقع در شهرستان سیرجان،در خیابان فردوسی با مدیریت آقای فیروز آبادی با تعدادی خانم و اقا مشغول به کار هستند که در مجموع تعداد 13 نفر کار میکنند که 6 طراح به صورت حرفه ای مشغول ارائه  خدمات به مشتریان هستند. همه ی طراحان و کارکنان شیفت صبح و عصر مشغول به ارائه خدماتند.
در اخر اقای فیروز آبادی خود برای حساب رسی به کارهای روزمره چند ساعتی در شب در مجموعه مشغول به رسیدگی هستند.براساس علاقه ای که نسبت به این شغل داشتند وارد این کار شدند و همچنین از شغل و مدیریت خود رضایت دارند و در کار خود موفق هستند.ایشان مجوز کار خود را از فنی حرفه ای و اتاق اصناف تهیه کرده اند.
من در نظر دارم که با الگو گیری از ایشان کار خود را به نحو احسنت انجام دهم.
آدرس:شهرستان سیرجان،واقع درخیابان فردوسی ،مجتمع:آقای فیروزآبادی،تلفن53825698

محل اجرای طرح
اینجانب مهسا بیگی در نظر دارم که در مورد طرح کسب و کارم با توجه به علاقه و شرایطی که دارم کار خود را در شهرستان نی ریز چهارراه جانبازان جنب مدرسه ی دخترانه 15 خرداد چاپخانه ایی نه چندان بزرگ به نام دارکوب آغاز کنم و مجوز کار را از فنی حرفه ای و اصناف تهیه کنم.
مغازه ای که باید اجاره کنم و اجاره ی آن را پرداخت کنم به ابعاد 3در4
می باشد.

ایده:
مهم ترین مورد در موفق بودن،داشتن ایده های نو و بروز است.
برای موفق بودن در این  حیطه ی کاری یادگیری و خلاقیت در بیس ها و طراحی های متنوع و بروزبسیار بسیار مهم است.
من در نظر دارم که با توجه به الگوی این موضوع:آقای فیروزآبادی برای اینکه موفق شوم کار ها و طراحی هایی را انجام دهم که باعث جذب مشتری و درامد بیشتر شود و با گرفتن سفارش از مشتری و انجام دادن طراحی بسته بندی های مورد نظر برای بسته بندی های مختلف و انجام خلاقیت های متفاوت روی سفارشات آنان باعث جذب مشتری ها شوم.
اگر سفارش دهنده یا همان کار فرما به جای آنکه از بسته بندی های کپی و نمونه های درون بازار استفاده کند و سالیانه برای بهتر شدن نوع بسته بندی محصول خود ورکشاپهای درون مجموعه ای بین طراحان بسته بندی برگزار کند اینگونه می تواند به ایده های جدید و بروزتری برسد و محصول خود را با ظاهری بهتر و رقابتی با محصولات دیگر روانه بازار کند که این باعث می شود محصول آن بهتر در میان دیگر محصولات دیده شود و مشتری را به خاطر زیبایی بسته بندی جذب کند.








مشاهده:
اینجانب مهسا بیگی در تاریخ15/1/1398 در رابطه با درس کارآفرینی از مجتمع چاپ المهدی در شهرستان سیرجان ،واقع در خیابان فردوسی دیدن کردم.
این مجموعه با مدیریت محمد جواد فیروزآبادی مشغول به کار است.
در این مجموعه تعداد 13 نفر مشغول به کار هستند که 6 طراح به صورت حرفه ای مشغول ارائه خدمات به مشتریان هستند  که همه ی طراحان و کارکنان در شیفت صبح و عصر کار میکنند و اقای فیروز آبادی خود در ساعات تعطیلی چند ساعتی به رسیدگی حساب های روزمره میپردازد و از آن جایی که موضوع کاریه بند در مورد بسته بندی بود به این مجموعه رفتم تا از نزدیک مشاهده ای داشته باشم اما در این مجموعه فقط یک نفر بود که کار بسته بندی را به صورت حرفه ای آشنایی داشت که من از ایشان خواستم که با هم گفتگویی داشته باشیم تا در مورد چگونگی بسته بندی در تولیدات داخلی صحبتی داشته باشم 
ابتدا که وارد چاپخانه شدم دو سالن مشاهده کردم که یکی طبقه پایین و دیگری بالا طبقه ی پایین ک مخصوص پرینت و پلان و بنر و کپی بود و بالا طراحان مشغول به کار بودند و دفتر رئیس هم در طبقه بالا بود. طبقه ی بالا ک طراحان مشغول به کار و طراحی در پشت سیستم بودند از یکی طراحان راجع به ساعت کار پرسیدم که فرمودند از ساعت 8 تا 1 ظهر و عصر از 4 تا 9 شب مشغول به کارند و یکی از طراحان که با ایشان هماهنگ کرده بودم که قبل از انجام یکی از طراحی های بسته بندی خود برای مشاهده و پاسخ به سوال هایم  به کنار سیستم ایشان بروم و ایشان راجع به طراحی بسته بندی خود توضیحاتی به من بدهند. 
در مجتمع چاپ المهدی طراحی و انواع طراحی های بسته بندی مختلفی انجام می دهند که موضوع مرتبط با موضوع من طراحی انواع بسته بندی های مواد غذایی بود

ارزش آفرینی:
می توان بسته بندی را متناسب با ارزش هایی طراحی و تولید کرد که از دیدگاه مصرف کنندگان بسیار حائز اهمیت است.
همچون بطری های شیشه ای سازگار با محیط زیست ،چوب پنبه ساخته شده از نیشکر،یا بطری های آب تهیه شده از پلاستیک یا سایر مواد قابل بازیافت.
کاربرد و اهمیت بسته بندی محصولات:
برخی اوقات ما نقش و اهمیت بسته بندی را دست کم میگیریم.
بی هیچ تامل و تفکری بسته بندی محصول خریداری شده را باز میکنیم. غافل از آن که بسته بندی محصول پیام ها و ناگفته های بسیاری را به ضمیر ناخودآگاه ما مخابره میکند و تا حد زیادی تصمیم ما را برای خرید یک محصول تحت تاثیرقرار می دهد.
بسته بندی عنصر بسیار قدرتمندی است که ما را نسبت به خرید یک محصول تشویق و ترغیب می کند در حالی که خود از نقش بسیار مهم و حیاتی آن بی خبریم.
مدیران با تجربه و کهنه کار بازاریابی آگاهانه تصمیماتی می گیرند که مشتریان را به سمت خرید یک محصول سوق می دهد .
در اختیار گرفتن قدرت خارق العاده بسته بندی عامل مهمی است که موفقیت و شکست یک محصول را رقم میزند.
مواردی که در ادامه بر میشماریم لیست کامل و بلند بالایی از نقش و اهمیت بسته بندی نیست اما یک ایده و نگرش کلی به شما می دهد تا دیگر نسبت به پیام هایی که هر روز در پیش چشمانتان ظاهر میشود ،بی توجه و بی تفاوت نباشید.


مصاحبه:
اینجانب مهسا بیگی در تاریخ15/1/1398 به مجتمع چاپ المهدی  واقع در شهرستان سیرجان،خیابان فردوسی مراجعه کردم و سوالاتی که در ذهن داشتم از طراحان و مدیر جناب اقای فیروزآبادی پرسیدم:سوالات من به این شرح است:

1-شما چند سال است که در حوضه طراحی خصوصا طراحی بسته بندی کار میکنید؟من در حدود 9 سال در حوضه ی طراحی گرافیک مشغول به کار هستم که 4 سال از این زمان را جسته و گریخته سفارشاتی درون استانی و شهرستانی در حوزه ی بسته بندی داشتم 

2-نظر شما در مورد بسته بندی در ایران را میتوانم بدانم؟بله حتما. در ایران بسته بندی محصولات در خیلی از بخشهایش به خوبی اجرا نمیشود و میتوانم بگویم 80 درصد این جریان برمی گردد به کارفرما یا همان مشتری سفارش دهنده که بخاطر محدودیت در زمان و مهم ترین بخش مالی سفارش است و از سویی مواد اولیه ی بسته بندی که از خارج وارد می شود .

3-گفتید مواد اولیه و واردات آن.میشه بیشتر توضیح دهید؟بله کاغذ یکی از مهم ترین واردات ایران به حساب می آید که قیمت آن شدیدا به دلار بستگی دارد که این امر شدیدا بر روی محصول چاپی تاثیر میگذارد.

4-بسته بندی های دیگر مثل پلاستیک و شیشه چی؟آیا آنها هم به همین صورت است ؟بله بسته بندی شیشه ای و پلاستیکی بیشتر در حوضه ی نوشیدنی ها و مواد مایع استفاده می شوند که در بخش مواد خوراکی نمی توان از مواد بازیافتی استفاده کرد.
5-به چه دلیل نمیتوان از مواد بازیافتی برای بسته بندی استفاده کرد؟زیرا غیر بهداشتی بوده و هزینه ی تبدیل آن مواد به مواد اولیه  بدون میکروب و مواد تاثیر گذار بر محصول زیاد و در این بخش مجبوریم باز هم به واردات روی آوریم و مواد اولیه ی محصولات را از خارج وارد کنیم.

6-دلیلی که شما طی چندین سال هنوز هم توانسته اید مشتریان خود را حفظ و روز به روز به تعداد آنها افزوده کنید چیست؟انجام دادن سفارش به نحو احسنت و بروز بودن کار و نو آوری نه تنها باعث حفظ مشتری ها میشود بلکه باعث جذب بیشتر مشتری میشود.

7-چه کاری باید انجام دهیم تا مشتری و در امد بیشتری داشته باشیم؟انجام دادن طراحی های متنوع و غیر تکراری و به کار بردن خلاقیت زیاد در جذب و فروش تاثیر بسیاری دارد.

8-درآمد ماهیانه ی شما حدودا چقدر است؟ درامد مشخصی برای رشته ها و کارهای هنری و گرافیکی وجود ندارد طراح یا هنرمند میتواند با استفاده از خلاقیت و هوش خود درامد خود را افزایش دهد. 

9-بسته بندی به ما چه کمکی در شناخت محصول میکند؟به کمک بسته بندی میتوانیم ارزش ،معنا و مفهوم یا هدف یک محصول را به تصویر بکشیم.

10-به چه دلیل یک محصول را بسته بندی میکنند؟بسته بندی از محصول محافظت میکند تا آسیبی  به آن وارد نشود.مانند بسته بندی تخم مرغ.

ماتریس محل الگو:

	نقاط ضعف:
1-از لحاظ بدنی امکان انجام کار زیادی وجود ندارد.

2-نگاه کردن به طراحی در سیستم در طولانی مدت به چشم آسیب می رساند.

3-نیاز به شناخته شدن در مدت کم.

4-حضور تمام وقت و طولانی مدت و ثابت نشستن.
	نقاط قوت:
1-کاری هنری و گرافیکی و خلاقانه است و باعث تقویت روحیه می شود.

2-وجود خدمات آموزشی از طریق سیستم به دیگران.

3-داشتن مهارت قوی دستی  و سیستمی.

4-بهره وری و بازگشت سرمایه در مدت معلوم.

	تهدیدات:
1-استفاده زیاد از چشم برای طراحی و ضرر چشمی.

2-درد مفاصل و کمر.

3-به وجودآمدن مشکلات زیاد مثل از بین رفتن ناگهانی طرح در سیستم.

4-وضعیت نامناسب این شغل و اوضاع نامناسب.
	فرصت ها:
1-مهارت به انجام طرح های گرافیکی.

2-درآمد زیاد و مناسب.

3-بروز بودن با طرح های روز و جدید.

4-آشنا شدن با افراد مجتمع و موسسه های مختلف و مهم توسط انجام طرح هایشان.




ماتریس محل اجرای طرح:

	نقاط ضعف:
1-استفاده بیش از حد از چشم و خطرات آن.

2-هزینه های بالای برق و انواع پرینت.

3-نیاز به روابط عمومی بالا برای جذب مشتری.

4-نیاز به محیط مناسب و شناخته شده.
	نقاط قوت:
1-وجود مهارت های لازم در این رشته.

2-داشتن سرمایه کافی.

3-علاقه زیاد.

4-ایجاد شعبه های مختلف

	تهدیدها:
1-کار کردن ثابت پشت سیستم مضرات زیادی به همراه دارد.

2-تکراری شدن  طراحی بسته بندی های موجود در بازار.

3-وجود رقیب در حیطه ی طراحی.

4-خراب شدن سیستم ها یا نرم افزارهای کاری
	فرصت ها:
1-امکان ایجاد شغل برای دیگران.

2-آشنا شدن با شرکت ها و موسسات برای سفارشات بیشتر برای درامد بیشتر.

3-یادگیری طرح های جدید برای انجام سفارش یا ارائه به دیگران.

4-آشنا شدن مردم با گرافیک و ویژگی های آن در بازار




طرح یک صفحه ای
	در نظر دارم فضای بیرون و تابلو و دکور ظاهری مجتمع طوری باشد که باعث جلب توجه مشتریان باشد و در دید عموم و به دور از نقطه ی کور قرار داشته باشد.
	چشم انداز
	1
	

	با توجه به کارم باید ماموریت آن را نیز انجام دهم. یعنی اینکه چه کارهایی را در اجرای طرح کسب و کارم انجام دهم.
	ماموریت
	2
	

	هدف من این است که اولا مردم از بسته بندی های طراحی شده بهره ببرند و با طراحی و گرافیک و خلاقیت آشنا شوند و طرح های چشمگیری در اختیار عموم قرار دهم و همچنین در این کار موفق شوم و در امد خوبی بدست اورم.
	اهداف
	3
	

	کار با سیستم شغلی آسان و مورد علاقه ی من است که با سیستم و انواع نرم افزار های مختلف و ابتدا اتود دستی سرو کار دارد. همچنین برای جذب مشتری باید از روابط عمومی بالایی برخوردار باشیم.
	استراتژی ها


	4
	

	برنامه ای که در نظر دارم این است که کارها و طراحی های مجتمع را به خوبی پیش ببرم.یعنی کارهای خود را طبق برنامه ریزی و سفارشات پیش ببرم تا با مشکل مواجه نشوم و به هدفم برسم
	برنامه ها
	5
	

	چون مکانی ندارم که در آن مشغول به کار شوم باید مغازه ای نه چندان کوچک و نه چندان بزرگ اجاره کنم و هزینه ی آن مربوط به اجاره مغازه و خریدن چند سیستم و انواع دستگاه های کپی،اسکنر،پرینتر رنگی و غیره است.
	هزینه ها
	6
	

	خطراتی که ممکن است در این زمینه پیش بیاید خطر ضعیف شدن چشم و درد مفاصل می باشد. زیرا این کار باید مرتب بنشینیم و به طراحی مورد نظر دائما خیره شویم.
	خطرات احتمالی
	7
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فصل دوم         
(کلیات طرح)        





کلیات طرح:
اینجانب مهسا بیگی موضوع کسب و کار خود را با توجه به نیاز جامعه و علاقه و رشته ی تحصیلی ام که گرافیک رایانه است چاپخانه و انواع طراحی بسته بندی را انتخاب کردم. زیرا کار با سیستم هم شغل مورد علاقه من و شغل راحتی است و هم در آن میتوان به موفقیت دست پیدا کرد.
من مجتمع محل الگوی خود را مجتمع چاپ المهدی که واقع در شهرستان سیرجان ،خیابان فردوسی است را انتخاب کردم.
پس از انتخاب محل الگو به منظور نوشتن گزارش بازدید مصاحباتی با طراحان و کارکنان ان مجتمع داشتم و چند دقیقه ای کنار سیستم ک مشغول به طراحی های بسته بندی بودند به آن ها دقت کردم و سوالاتی که در ذهن خود داشتم را از آنها پرسیدم و مشاهدات خود را یادداشت کردم.سپس برای مجتمع محل الگو ماتریس رسم کردم و نقاط ضعف و قدرت مجتمع را از طراحان پرسیدم و سپس نوبت به اجرای طرح کسب و کار خودم رسید.
من محل اجرای خود را در استان فارس شهرستان نی ریز چهار راه جانبازان جنب مدرسه دخترانه 15 خرداد که میتوان درآمد خوبی در این مکان کسب کرد انتخاب کردم.سپس برای اجرای طرح خود ماتریس رسم کردم و نقاط ضعف و قوت آن را بررسی کردم و با توجه به اطلاعاتی که کسب نمودم طرح یک صفحه ای نوشتم که تمام جزییات کار در یک صفحه خلاصه و بیان می شد. پس طرح خود را از نظرات مختلفی ارزیابی کرده و در آخر قسمتهای مالی طرح را بررسی و برآورد سرمایه ثابت و برآورد سرمایه در گردش را بررسی کردم و جدول مربوط به آنها را تکمیل و سپس برای بدست آوردن سرمایه کل،مبلغ کل،سرمایه ثابت و مبلغ کل سرمایه در گردش را با هم جمع آوری کردم.
زمانی که تمام این کار های ذکر شده را در طرح خود انجام دادم از طرح خود فهرستی  تهیه کردم که در صفحه ی سوم طرح قرار دادم.
1-برنامه های طرح وتوسعه:







2-دور نمای کسب و کار:





3-معرفی محصولات:






4-ارزیابی و مدیریت خطر:





5:ساختار سازمانی و تیم مدیریتی:





6:ارزیابی های مورد نیاز طرح کسب و کار:ارزیابی های مورد نیاز در تدوین یک طرح کسب و کار عبارتند از:
1.ارزیابی فنی مهندسی:در محیط نسبتا کوچک یا متوسط این کار صورت می گیرد و کاره طراحی شده ابتدا اتود و سپس اجرای سیستمی انجام میشود و یا پرینت های سفارشات مشتری توسط دستگاه ها و مواد خام صورت میگیرد و به فروش میرسد.
برای مثال:مشتریان وقتی طرح  بسته بندی مورد نظر یا پرینت کار مورد نظر را سفارش میدهند براساس قیمتی که هزینه میکنند ما به همان نسبت هزینه ی ان ها از کاغذ یا رنگ و مواد یا دستگاه پرینتر استفاده میکنیم.یا برای طراحی بسته بندی به همان نسبت هزینه وقت میگذاریم و طراحی میکنیم و تمامی دستگاه، سیستم، کاغذ و مواد چاپی را با گارانتی از شرکت مبدا دریافت کرده و پس از کار با آنها و طراحی به مشتری تحویل میدهیم.

الف)مراحل روش تولید:از تولید کننده مرکزی اجناس، وسیله، دستگاه و سیستم های  خام مورد نیاز کار را دریافت کرده سپس کار نهایی را روی آن ها انجام میدهیم و به مصرف کننده  یا مشتری تحویل میدهیم.

ب).دانش فنی: از لحاظ استعداد و خلاقیت و هنر ما باید استعداد لازم را داشته باشیم تا بتوانیم سفارش های مختلف را انجام دهیم.از لحاظ مهارت باید آموزش دیده باشیم و هنر کافی در این زمینه را داشته باشیم و طریقه انجام طراحی بسته بندی و انواع کارهای چاپخانه از جمله پرینت را بلد باشیم.

پ).براورد فضای مورد نیاز:به یک فضای متوسط حداقل 70 متر زیر بنا که محیط مورد نیاز باشد برای اینکه تمامی سیستم ها و دستگاه ها و پرینتر ها به خوبی جای گرفته باشند و همچنین 20 متر زیربنا که برای انجام کار های متفرقه و به عنوان کارگاه بتوانیم از آن استفاده کنیم.
ت).براورد نیروهای انسانی مورد نیاز:برای راه اندازی این کار نیاز به نیروی انسانی زیادی نیست اما برای گسترش  و پیشرفت بیشتره آن در زمینه طراحی به مرور زمان به نیروی بیشتری نیاز است.
ث)محاسبه نیاز های تاسیساتی:



 

چ)مواد اولیه و مواد بسته بندی:




ح)تهیه طرح مقدماتی و جانمایی:




خ)برنامه ی کنترل کیفیت:


د)تدوین برنامه ساخت و تولید:




2.ارزیابی اقتصادی و بازار:این کار را میتوان با آگهی ،تبلیغ در روزنامه،بنر،معرفی به دوستان، آشنایان و اطرافیان و سفارش گرفتن از آنها شروع کرد. اما بهترین روش برای سفارش گرفتن و بازار کار خوب،تبلیغات گسترده در محدوده شهر میتوان این کار را گسترش داد و به عموم معرفی نمود.

الف)درک کاملی از بازار دارید؟





ب)برای محصول یا خدمت شما بازار وجود دارد؟



ج)کسب و کار شما این قابلیت را دارد که سهمی از این بازار را به خود اختصاص دهد؟


از جمله مواردی که در ارزیابی و توضیح بازار مهم هستند عبارتند از:
1-تجزیه و تحلیل محیطی:

2-تجزیه و تحلیل بازار:


3-راه بردهای بازاریابی:

















3-ارزیابی مالی:



الف)برآورد سرمایه ثابت:







ب)برآورد سرمایه در گردش:





پ)کل سرمایه گذاری:














برآورد سرمایه ثابت

	مبلغ
	شرح

	100.000.000
	زمین

	0
	محوطه سازی

	100.000.000
	ساختمان سازی

	80.000.000
	ماشین آلات و تجهیزات و وسایل آزمایشگاهی

	8.000.000
	تاسیسات(آب؛برق،تلفن،گاز)

	0
	وسایل حمل و نقل

	10.000.000
	وساییل دفتری(20الی30 درصد هزینه های ساختمان اداری)

	5.000.000
	هزینه های قبل از بهره برداری(تهیه طرح،مشاوره،مجوزها،حق ثبت و...)

	40.000.000
	اقلام پیش بینی نشده(10 درصد اقلام بالا)

	343.000.000
	جمع کل



برآورد سرمایه در گردش

	مبلغ
	شرح

	21.000.000
	مواد اولیه و بسته بندی(وارداتی/داخلی)

	8.000.000
	تنخواه گردان(یک ماه هزینه حقوق و آب وبرق و تلفن و سوخت و...)

	20.000.000
	کالای در جریان ساخت

	10.000.000
	موجودی نقدی

	15.000.000
	موجودی کالا

	5.000.000
	مطالبات

	
	جمع کل







کل سرمایه گذاری

	میزان تسهیلات بانکی
	آورده سهام داران
	آورده متقاضی
	شرح

	درصد
	مبلغ
	درصد
	مبلغ
	درصد
	مبلغ
	

	
	
	
	
	50درصد
	343میلیون
	سرمایه ثابت

	
	
	--
	--
	50درصد
	79میلیون
	سرمایه در گردش

	
	
	--
	--
	100 درصد
	422میلیون
	کل سرمایه گذاری























نتیجه:
طراحی های گرافیکی بسته بندی یک محصول علاوه بر اطلاع رسانی،زیبایی و معرفی،نقش تبلیغاتی و بازاریابی را برای محصول ایفا میکند.یعنی چنان کامل و جذاب و از روی آگاهی طراحی شده باشد تا بتواند خریداری را که محصول را نمیشناسد و در مورد آن اطلاعات کافی ندارد،ترغیب به خرید کند.
از این رو من عنوان کسب و کار خود را انواع طراحی های بسته بندی محصولات غذایی انتخاب کردم که الگویم آقای فیروزآبادی و طراحان مجتمع ایشان است که مجتمع ایشان واقع در شهرستان سیرجان خیابان فردوسی است.
من در نظر دارم که با توجه به الگوی این موضوع،آقای فیروزآبادی برای اینکه مانند ایشان موفق شوم کارها و طرح های بروزی ارائه دهم که باعث جذب مشتری و درامد بیشتر شود و با گرفتن سفارش از مشتری و انجام دادن طراحی بسته بندی های مورد نظر برای بسته بندی های مختلف و انجام خلاقیت های متفاوت روی سفارشات آنان باعث جذب بیشتر مشتری ها شوم.
اگر من در طراحی خود به جای آنکه از بسته بندی های کپی و نمونه های درون بازار استفاده کنم و سالیانه برای بهتر شدن نوع بسته بندی محصول خود ورکشاپهای درون مجموعه ای بین طراحان بسته بندی برگزار کنم اینگونه می توانم به ایده های جدید و بروزتری برسم و محصول خود را با ظاهری بهتر و رقابتی با محصولات دیگر روانه بازار کنم که این باعث می شود محصول بهتر در میان دیگر محصولات دیده شود و مشتری را به خاطر زیبایی بسته بندی جذب کند.
محل اجرای طرح خود را شهرستان نی ریز،چهاره راه جانبازان جنب مدرسه 15 خراداد در نظر گرفته ام.زیرا بسیار جای شلوغ پر رفتو امد و مناسبی برای این کار می باشد.
کل سرمایه گذاری من برای این کار422میلیون می باشد.
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